
ÜBER AUSTRIA JUICE
Wir sind eines der weltweit
führenden Unternehmen am
Lebensmittel- & Getränke-
markt und beschäftigen rund
1.000 Mitarbeiter:innen in 7
Ländern. Unsere Kunden 
schätzen unsere langjährige  
Expertise in der Entwicklung 
und Produktion innovativer 
Getränkekonzepte sowie 
hochwertiger Food- & 
Beverage- Ingredients.

DIVERSITY & 
INCLUSION
Wir sind sehr stolz auf eine 
diverse Belegschaft und 
legen höchsten Wert auf 
Chancengleichheit und 
Vielfalt. Wir begrüßen & 
fördern Bewerbungen von 
allen Persönlichkeiten mit 
Begeisterung für AUSTRIA 
JUICE, unabhängig von Alter, 
Geschlecht, Behinderung, 
Ethnizität, Religion oder 
sexueller Orientierung.

DEINE MISSION
• Verantwortung für den Vertrieb von Fruchtsaftkonzentraten und Direktsäften

sowie für das Key Account Management mit Fokus auf bestehende und neue
Kunden in der definierten Vertriebsregion

• Begeisterung für die Produkte von AUSTRIA JUICE wecken und nachhaltige
Kundenbeziehungen aufbauen

• Geschäftsmöglichkeiten erkennen, entwickeln und erfolgreich nutzen
• Lösungsorientiertes Handeln und proaktive Betreuung strategischer

Kundenprojekte
• Pflege und Ausbau des bestehenden Kundenstamms: Bearbeitung von

Anfragen, persönliche Unterstützung vor Ort sowie Durchführung
professioneller Präsentationen

• Eigenständiges Reklamationsmanagement: effiziente Bearbeitung und
nachhaltige Lösung von Kundenbeschwerden

• Analyse, Bewertung und Optimierung von Kunden- und Marktpotenzialen
• Kontinuierlicher Ausbau des Kunden- und Produktportfolios sowie aktive

Mitgestaltung der strategischen Entwicklung neuer und bestehender Märkte
• Enge Zusammenarbeit und interne Abstimmung mit den zentralen Bereichen

Einkauf, Produktion, Qualitätssicherung und Produktentwicklung
• Repräsentation von AUSTRIA JUICE auf internationalen Fach- und

Produktmessen

DEIN BACKGROUND
• Abgeschlossenes, kaufmännisches Studium, sehr gutes Zahlengefühl
• 2-3 Jahre Berufserfahrung, idealerweise im FMCG-Umfeld und in der

Lebensmittelindustrie sowie im B2B Business 
• Wirtschaftliches Verständnis und Zahlenaffinität
• Ausgeprägte Vertriebsaffinität, überzeugende Persönlichkeit sowie

Verhandlungs- und Abschlussstärke
• Hohe soziale Intelligenz, Empathie und Teamfähigkeit
• Proaktive, selbstständige Arbeitsweise mit dem Willen etwas Aufzubauen und

erfolgreich zu sein
• Reisebereitschaft 30-40% global
• Verhandlungssichere Deutsch- & Englischkenntnisse, weitere Fremdsprachen

von Vorteil

DEINE BENEFITS BEI AUSTRIA JUICE
• Ein ausgesprochen kollegiales Team und großartiges Betriebsklima
• Als Teil eines internationalen Konzerns garantieren wir Arbeitsplatzsicherheit

und Entwicklungsperspektiven
• Job-Bike-Leasing, Öffi-Ticket-Zuschuss
• Kinderbetreuungszuschuss
• Finanzielle Stützung des Mittagessens durch Arbeitgeber
• Dienstwagen, variabler Bonus
• Wir sind verpflichtet das Mindestgehalt für diese Position anzugeben (KV LM-

Industrie, Sparte Fruchtsaft, ab VWG IV nach 2: EUR 3.477,13 – die
tatsächliche Bezahlung besprechen wir gemeinsam

Sales Manager (all genders)

Grow with us!

Hier 
bewerben 

Was du in Angriff nimmst, tust du stets aus voller Überzeugung und mit 
großer Leidenschaft? Du arbeitest gerne im Team und denkst nachhaltig 
in Bezug auf Natur und Umwelt? Dann bist du bei uns genau richtig!

Allhartsberg (NÖ)
oder Wien Vollzeit (38,5h)ab sofort

Nadia Razzaghi
HR Business Partner 
+43 1 21137712854
www.austriajuice.com

KONTAKT

https://agrana.wd3.myworkdayjobs.com/de-DE/Careers/job/Kroellendorf-AT/Senior-Sales-Manager--all-genders-_R-005591-2
https://agrana.wd3.myworkdayjobs.com/de-DE/Careers/job/Kroellendorf-AT/Sales-Manager--all-genders-_R-006920-3
https://agrana.wd3.myworkdayjobs.com/de-DE/Careers/job/Kroellendorf-AT/Sales-Manager--all-genders-_R-006920-3
https://www.austriajuice.com/en/careers-at-austria-juice
https://www.instagram.com/austria_juice/
https://www.linkedin.com/company/1268626
https://www.facebook.com/AUSTRIA.JUICE.GmbH/
http://www.austriajuice.com/
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